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Los primeros recuerdos, ncias, sensaciones,

el primer dia de colegio, las primeras

experiencias, el primner amor, tu primer coche,
el logro de los objetivos personales, un nuevo
trabajo, tu nueva casa.. Toda experiencia, todo

e en el logro de suerios...

objetivo, se tradi

Con esta revista amos a sonar,

stro.un
experiencias y conociendo r

descubriendo nuest verso, compartiendo

3stros servicios.

Deseamos disfrutes con su | ;;"'ist_\;t_-;ra vy te damos la
bienvenida al mundesHoegarAbitat.

—_—



Queremos que
cumplas tu sueno

En HogarAbitat llevamos muchos
anos siendo actores principales
en el mercado inmobiliario,

un tiempo en el que hemos
participado activamente en los
suenos de cada uno de nuestros
clientes, esos sonadores que han
decidido apostar por nuestro
equipo a la hora realizar

sus deseos personales.

Desde HogarAbitat tenemos

el placer de participar en las
ilusiones de cada uno de nuestros
clientes, ya que entendemos
nuestro negocio como esencial

en el desarrollo de cada proyecto
personal. Es por este motivo que
ofrecemos todo tipo de soluciones
tanto para comprar como para
vender, siendo capaces de idear

productos a medida para
cumplir con las expectativas
de cada una de las personas
que confian en nosotros.

Contamos con una plantilla
de mas de 70 “hacedores de
suenos” capaces de realizar
cualquier esfuerzo con el
nico objetivo de cumplir
con nuestra maxima mads
importante, conseguir

que cada uno de nuestros
clientes logre su objetivo.

<Y tii con qué suenas?

Raul Ortega Coscolla

Manager General HogarAbitat

Bienvenidos
a la nueva era
inmobiliaria

Los tiempos estan cambiando. Ademas del titulo de
una de las canciones mdas famosas de Bob Dylan,

es también una realidad incuestionable para el
mercado inmobiliario. Las nuevas tecnologias

han revolucionado el sector por completo. Las
inmobiliarias 1.0 basaban su negocio en carteles y

en su escaparate como iinicas herramientas. Internet
nos trajo las agencias 2.0, en las que la vivienda se
erigid en protagonista. El objetivo pasé a ser llenar los
portales inmobiliarios de anuncios de los diferentes
inmuebles que ofertaban. Tuvo que legar la mayor
crisis econdmica de nuestra Historia reciente para que
las inmobiliarias 3.0 pusieran el foco en el comprador:
viviendas en venta habia muchas, lo importante

era quién tenia capacidad para comprarlas.

<Y ahora?

Como deciamos al principio, los tiempos

han cambiado. Estamos en el principio de la
“revolucion” de las agencias 4.0, alrededor de dos
ejes basicos: servicios ¢ internacionalizacion.

El cliente es el rey. Tii, que estds levendo estas
lineas, no importa si quieres vender o comprar

la que va a ser tu casa. Ya no se discute si es mds
importante la figura del comprador o del vendedor
jAmbos lo sois! La diferencia radica en lo que las
agencias 4.0 podemos hacer por nuestros clientes.
No basta con promesas etéreas, ¢l cliente 4.0 exige
soluciones concretas vy tangibles, informacion
constante, un plan de marketing definido y un
abanico amplio de servicios para lograr su objetivo.

En un mundo globalizado como el nuestro,

no estar abierto al mercado internacional
equivale a quedarse atras. Contar con personal
que domine varios idiomas y una importante
inversion publicitaria mdas alla de nuestras
fronteras se han convertido en imprescindibles
para estar en la primera linea inmobiliaria.

A las personas que formamos HogarAbitat nos ilusiona
pensar que podemos ir un paso mds alld v empesar

a vislumbrar el gue debe ser el siguiente escalon,

las agencias 5.0. Entre las agencias tradicionales,
con experiencia pero escasas de recursos; v las

recién llegsadas inmobiliarias online, con grandes
inversiones de capital pero sin trayectoria y para las
que el eliente es poco mds que un formulario digital;
proponemos un modelo diferente a todo cuanto
conocemos, un modelo mds alld de franquicias,

MLS o redes para compartir clientes. Una empresa
potente, con capacidad v recursos, en constante
evolucion v adaptada a las tiltimas tecnologias; v al
mismo tiempo un grupo humano cercano a ti, que

te escucha v te entiende, con ese toque personal que
marca la diferencia. Una inmobiliaria que pone el
énfasis en una frase: estar al servicio de las personas.

Nos ilusiona afrontar el reto y nos ilusiona
especialmente que td, como protagonista, nos
acompaties en el camino iEmpesamos?

Sergio Lopez Barbeta
CEO HogarAbitat
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HOGARABITAT
COMPANY

sionales que
len tus

necesidades. f J ( : l | ( : H A R
Hogarabitat nace del compromiso S o N j R
emblema que hemos trasladado a
toda muestra compania, apostando w G O ( | A R
) Le ucion constantes,
racion v el trabajo en ( : R A R
de adaptarnos a tus necesidades
de calidad y empeno que ponemos
en todo cuanto hacemos O que
nos permite ofr n se
sy - XPERIENCIA
vincul S I I
del mercado con la cercania y el |
trato personal es la que nos otorga

un plus de calidad y desarrollo

de convertir los suenos de nuestros

clientes en hechos reales. Un

concretas, personales v inicas; las

tuyas, nuestro cliente. Este plus

Cor es innovadoras tanto

PUro Co l}'_ﬂ'{[.l‘.i(}]‘i‘_‘-.‘\‘ COTNO para

vendedores, wr NPromiso

en todo cuanto hacemos,

Nuestro objetivo es crecer cada
dia ofreciendo vanguardia v
desarrollo en todas las operaciones
de la compania, anticipandonos

Somos profesionales que
entendemos las necesidades y
compartimos las ilusiones de
nuestros clientes. Tenemos un
cOompromiso: convertir vuestros

deseos y suenos en hechos reales.




En HogarAbitat encontraras un grupo de sofadores profesionales, un equipo
multidisciplinar integrado en mas de 8 departamentos, direccion legal v
documentacion, recursos humanos, coordinadores, técnicos de ventas, economistas,
servicio postventa, publicacion v difusion, calidad y marketing. Todos ellos trabajando
de forma transversal para cubrir las necesidades y suefios de nuestros clientes.

El Universo de |o
que hacemos

Difusion y visibilidad
Representacion a nivel mundial
en portales inmobiliarios, con
mas de 1.000.000 de visitas
anuales en la web desde

170 paises diferentes y mas

de 80.000 solicitudes de

informacién al afio.

Solicitudes de Informacion

80000 1~ '
60000 / -
40000 /
20000 | el

0 '
2013 2014 2015 2016 2017 2018 2019

Signos del crecimiento.

El incremento exponencial de las

. . 2t o 50 100 150 200 250 300

operaciones exitosas demuestra el exito il
de nuestro modelo. Mas de 200 inmuebles Bl :15

. i 14
vendidos en el 2018 v un incremento o '.

M5 18
ma n n in incluir
de mas de 50 ventas en 2019, s clu P
{

los datos del 42 trimestre, muestran el b 'E_m

horizonte de crecimiento del universo sl

e —— -
HogarAbitat, oo () -

N¢ Pisos Vendidos
g

Sello de nuestra cartera

Contamos con una cartera Unica de mas 50.000 compradores
potenciales. La privacidad es importante para nosotros.
HogarAbitat no colabora con otras inmobiliarias, por ese
motivo nadie tendra acceso a tus datos privados ni a los de
tu vivienda. Esto nos garantiza un contacto real con nuestros

clientes, conociendo tus necesidades de primera mano.

\NY -a

Equipo
multidisciplinar.

Compuesto por profesionales
que hablan Inglés, Aleman,
Frances, Ruso, ltaliano, Chino,
Arabe, Rumano y Holandés,
Siempre a tu servicio, en
horario ininterrumpido de
lunes a viernes de 09:00 a
20:30 horas. Abierto también
fines de semana y festivos.






Vendemos 22,7 veces
mas que la media en
Valencia*

N

‘Ho garAbitat

| Valencia | Alicante | Gandia | Castellon |

de datos
adistica




HogarAbitat Business

\/e ntaj a S 8. Revista profesional de gran difusion y

prescriptores de ambito internacional.

CO m pet | t I Vas 9. Plan integral de publicacion de tu vivienda

en nuestra pagina web con mas de 1.000.000

Sabemos gue tu casa es unica y diferente. Por ello, ‘ ' ' l I l I I" de visitas v herramientas de busqgueda online.
gueremos ofrecerte una serie de ventajas gue te

10. Newsletter a 50.000 clientes potenciales

ayudaran a venderla mejor y mucho mas rapido. ) ) .
como herramienta de comunicacion

para los futuros compradores.

11. Te adelantamos el dinero que

«

necesites y no lo devuelves hasta la
venta de tu inmueble, sin intereses.

12. Reformamos tu casa sin coste, para

. que se venda al mejor precio...

13. Pintamos, amueblamos y decoramos gratis tu
vivienda para que vendas mejor y mas rapido.

14. Departamento de calidad vy servicio postventa.

1. Informe mensual gratuito sobre la

situacion de su vivienda a nivel de

visitas v rendimiento publicitario.

2. Informe de resultados de plan

de marketing y publicacion.

3. Contacto directo con su agente exclusivo.

4. Realizamos todos los tramites previos
necesarios para la venta: herencias,

cancelacion de deudas, donaciones, etc.
o - - - —
5. Campanas online y offline orientadas a

sectores de compradores potenciales.

6. Visibilidad de tu vivienda con
carteles diferenciadores.

7. Desarrollo online a través de
nuestro sistema big data.

* Sujeto a aprobacion por parte de HogarAbitat Servicios Inmobiliarios, consulta bases.

HogarAbitat Business




el resto v
era vista.

Tu comprador puede estar a
100 metros iO a 10.000 kms
de distancia! iLlega a todos
ellos con HogarAbitat!

Para lograr ese efecto es
imprescindible recurrir

a herramientas gue te
diferencien del resto. Te
ofrecemos un modelo

de trabajo basado en

una estrategia digital

Yy un posicionamiento
online destacado, clave

del éxito que brindamos

a los propietarios como
garantia de gue su vivienda
va a tener una de las
presencias mas destacadas
vy predominantes en
Internet, con un importante
atractivo en el mercado
nacional e internacional.

Vender tu vivienda con
HogarAbitat te garantiza
llegar a compradores.

de 170 paises. Hacemos una
potente inversion en portales
inmobiliarios especializados en
compradores internacionales.
Nuestro equipo habla 10 idiomas
distintos, lo que genera un grado
de confianza vy entendimiento
extra con estos compradores,
abriendo asi el mercado
internacional a los propietarios
aue confian en nosotros para

la venta de sus inmuebles.

fotocasa

idealista

habitaclia

LUXURYESTATE

@ kyero

pisos

Lo

TROQVIMAP

4l
yaencontre

en@Iquiler

tucasa
expocasa.com

GLOBALIZAcom

thinkSPAIN

v vivados.
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_ Spainhouses.net
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HogarAbitat Business

Conse|os al propletario que
qguiere vender su casa

En HogarAbitat queremos ayudarte a vender tu
casa, al mayor precio y en el menor plazo posible.
Para ello, necesitamos tu colaboracion éQuieres
saber como puedes ayudarnos a conseguirlo?

Ventila tu casa antes
de cada visita

Los buenos aromas

consiguen que las

visitas sean mas
Auséntate durante agradables para
las visitas los compradores

v refuerzan las

El posible comprador posibilidades de venta.

estard mas comodo

Entrega una para observar con

copia de llaves detenimiento el
inmueble y, sobre

Las viviendas con todo, tendra mas

llaves tienen un indice confianza a la hora de

de éxito de venta 3 hacer cualguier tipo

veces superior. Muchos de pregunta.

compradores son
no residentes que
aprovechan nuestro
horario de fines de
semana y festivos iNo
pierdas oportunidades
de venta!

Certificado De Eficiencia Energetica

dSabias que por ley es obligatorio disponer del Certificado de Eficiencia Energética ANTES de poner
en venta o alquiler tu vivienda? Se trata de un certificado oficial que incluye informacion objetiva sobre
el consumo energético de tu vivienda, obligatorio segun el Real Decreto 235/2013 del 5 de Abril, para
la venta o alquiler de un inmueble. Tiene una validez de 10 afios y califica la vivienda bajo una serie de
etiquetas energéticas, que oscilan entre la “A” (mayor eficiencia) y la “G” (la menor de todas). La ley
obliga a tenerlo pero no obliga en ninguin caso a obtener una u otra letra para su venta o alquiler.

Arregla los pequeiios Consigue una vivienda

desperfectos que guste a todos los
compradores.

Detalles como una

persiana rota o un Una decoracion neutra

desconchado en realizada estratégicamente

la pared pueden por un profesional aumentard

estropear una primera de forma exponencial tus

buena impresion. posibilidades de venta..

-

Despersonaliza la Incluye los honorarios
vivienda de la agencia en el
precio de venta

Es mas factible gue los

SIgUIeth posibles compradores Evitaras la
estos sencillos se imaginen como desconfianza de los
COHS@]OS, la en su casa si no hay compradores al ver
venta de tu casa fotografias familiares o distintos precios en
: - g recuerdos personales internet.
isera un éxito! en el momento de la

visita.

Su finalidad es favorecer la promocién de edificios de alta >
eficiencia energética e inversiones en ahorro de energia para [ 8]
reducir emisiones y lograr la sostenibilidad del medio ambiente, D
sugiriendo las opciones de mejora mas viables y rentables para —_—
reducir los consumos en el inmueble. iConsigue GRATIS tu [ e
certificado de Eficiencia Energética!*

* Sujeto a aprobacion por parte de HogarAbitat Servicios Inmobiliarios, consulta bases.



HogarAbitat Business

cPor guée vender tu casa con la
ayuda de un profesional”

Los agentes venden viviendas a tiempo completo y son

Al vender una vivienda, la primera de
muchas tesituras y decisiones importantes
es hacerlo como particular o recurrir a los
servicios de una agencia. Quienes optan
por encargarse ellos mismos lo hacen
principalmente para no pagar honorarios,
sin considerar los tramites e inconvenientes

de profesionales cualificados. Desde
nuestra larga experiencia ayudando a

las personas en la compraventa de sus
propiedades, os presentamos de forma
clara cudles son las razones para trabajar
con una agencia inmobiliaria contrastada.

expertos en presentar tu inmueble, encontrar el comprador
adecuado y obtener el mejor precio.

PARTICULAR PROFESIONAL

ligados a no contar con el asesoramiento

PARTICULAR PROFESIONAL

#Riesgo de valorar por debajo de mercado
u obtener un precio de venta més bajo
que ¢l que obtendria un agente.

Los agentes venden viviendas a tiempo
completo v son #expertos en presentar
su inmueble, encontrar el comprador
adecuado vy obtener el mejor precio.

Fijar el valor del inmueble por motivos
emocionales o necesidades econémicas. Un precio
de salida excesivo disuade a los compradores v
hace #desaprovechar oportunidades de venta.

#EstudioDeMercado vy valoracion profesional
para fijar el mejor precio posible de venta.

#NoPreparar la vivienda de forma
adecuada, fotos realizadas con mévil o
vivienda demasiado personalizada.

#ReportajeFotografico profesiona
gue ayuda a que tu vivienda luzca mas
atractiva y genere mas interes.

Tramites legales previos a la venta,
durante ella y posteriores. Esta es una
causa muy frecuente de #problemas.

Gestores v abogados #especializados:
Herencias, cancelacion de embargos,
CEE, licencias vy todo tipo de tramites.

Posicionamiento #irrelevante
en portales inmobiliarios.

#tPosicionamiento destacado en portales
inmohiliarios nacionales e internacionales.
Presentamos tu vivienda a los clientes

de nuestra base de datos exclusiva.

#Escaso alcance publicitario.

Plan de comercializacion #eficaz fruto de
afios de desarrollo, con todas las herramientas
necesarias para la venta rapida de tu vivienda.
Fusion de tecnologia v marketing.

#Riesgo #desaprovechar
#NoReparar #Problemas
#irrelevante #Escaso

#EXpertos #EstudioDeMercado
#ReportajeFotografico
#Especializados
#Posicionamiento #Eficaz

#Escaso alcance publicitario.

#PlanDeComercializacion eficaz fruto de
anos de desarrollo, con todas las herramientas
necesarias para la venta rapida de tu

vivienda. Fusion de tecnologia y marketing.
de nuestra ase de datos exclusiva.

#Desconocimiento de las personas que
visitan tu domicilio. Inseguridad ;Estan
interesados o son solo curiosos?

Las clientes han pasado filtros previos, van
acompanados de un agente y existe un registro
de visitas. Son #CompradoresPotenciales.
No pierdes tu tiempo.

#Falta de acceso al perfil econémico del
comprador ;Le concederan la hipoteca?

#EstudioFinanciero del comprador.
Posibilidad de financiar 100% mas gastos.,

No se tiene la experiencia necesaria para llevar
a cabo una negociacion. Una negociacion

mal llevada puede llevar a la #pérdida

de un comprador o a una mala venta,

Equipo #Experimentado en negociacian.
Defendemos tus intereses vy te haremos
llegar unicamente ofertas reales y

acordes al valor de mercado

#Inseguridad juridica.

#AsesoramientoLegal Redaccion
de contratos vy asistencia en
notaria, Servicio postventa.

Es necesario tener en cuenta todos los
riesgos que conlleva tratar de vender sin el
asesoramiento necesario. Confia la gestion a
profesionales de prestigio que conseguiran
una venta eficiente y al mejor precio. Evita

las malas experiencias contratando a uno
de los lideres reconocidos del sector.
ilnvertimos en las ultimas tendencias

del mercado para lograr que tu vivienda
seduzca a los compradores!

HogarAbitat Business















La tecnologia ha llegado videos 3D o que “camine” El comprador

al sector inmobiliario para por la vivienda en venta .

cambiarlo por completo. desde la comodidad de apr_ema 1_0 veces .
Gracias a estas soluciones su casa con una visita mejor la informacion
tecnologicas, podemos virtual o un video 360°. de forma visual que
lograr que el comprador -

vea el antes y el después por escrito

de diferentes proyectos de
reforma mediante renders e
infografias, gue aprecie de
forma realista los espacios
gracias a las fotografias y

HOGARABITATMK

Las viviendas antiguas que
necesitan reforma ya no son

“el patito feo” del mercado. /n Z'e f’aC‘]f'/\/OSJ /a ;

Junto al tradicional plano, ; ] . Foo ™
que aporta informacion rea//dad -%/rfua/ S/ :

basica sobre orientacién | .

y distribucion, podemos
adecuar los proyectos
de r¥1aidad virtual tanta

. AR A _ by, veces como el comprag
s VoM J L TR RN o\ & TIEN N necesite hasta que tu

9 I’afl aS, ViSltaS "_' i e S convierta en su sue

1l

1




La primera impresion
es la que cuenta.

'
Re orta e Por el contrario, una en las perspectivas,
mala imagen perjudica aumentando el valor
g - el potencial de tu casa. online de la propiedad
Un reportaje fotografico y enamorandote a
/ o togra flco profesional nos hace primera vista.
adentrarnos tanto

en los encuadres
cotidianos como

Profesional

(E)'WB AF-DRVE 1S0-EE8

iEnamodrate de la
primera impresion!

HOGARABITATMK

Mas del 90% de las
personas busca su nueva
casa a través de internet.
Estos compradores van
a encontrar millones de
anuncios en los portales
inmobiliarios. Es esencial
gue tu casa ofrezca

la mejor imagen para
gue sea la escogida.

Unas fotografias
sugerentes, inspiradoras
y atractivas van a atraer
la atencion de muchos
mas compradores

y a multiplicar las
posibilidades de compra.




EI concepto dk

empezo a ge
anos 90, pero

Dos realidades.

“van a.transformar
_nuestros-hogares.

['eje central
de tu casa.

|_a generalizacién nternet de las
Cosas, la conectividad de los ..dispos'itiva'__s"y'-
objetos que utilizamos cada dia, ayudara a
que éstos se amolden a nuestras necesidades
de forma inteligente, a&aptandaﬂsua
funciones a medida del usuario. Todo estard
conectado.

Uno de los motivos de esta revolu@t_éa?@g
la llegada del 5G, que con su velocidad,
fiabilidad de la sefal y baja latencia
predecible, elimina los desfases entre U

de pocos aflos mas de 30.000 millones *
de objetos se interconectaran mediante el
lnternet de las Cosas, abnendo la puerta a Ia,

ya esta aqui )
Un ejemplo de todo lo que puede estar
conectado en tu “Smart Home".

-
-, -



Por el contrario équé BENEFICIOS aporta

Pintamos,
amueblar y decorar la vivienda?
amueblamos y L e

dimensiones y de los espacios.
&
decoramos racs e e
aportan calidez a la vivienda.
3 Las fotografias de una vivienda
tu casa Voy a hacerte una pregunta que puede amueblada y decorada resultan mas
resultar chocante éSaldrias a la calle sin atractivas y llamativas para los usuarios
de portales inmobiliarios, aumentando

2
arreglar? Seguro que la respuesta es R

un rotundo “iNo!”, ninguno de nosotros
saldriamos por la puerta sin peinarnos y
vestirnos adecuadamente. En ese caso
¢por qué no haces lo mismo con tu casa?

Las viviendas vacias o con mobiliario an- .
tiguo reducen el deseo de vivir en ellas. \
El comprador no se hace a la idea del

tamario real de los espacios y le resulta

dificil imaginarse disfrutando de la casa.

La compra de

una casa tiene un
enorme componente
psicologico, las
emociones de la primera
impresion condicionaran
la percepcion del resto
de la casa

En HogarAbitat
pintamos, amueblamos y
decoramos tu casa para
ayudarte a conseguir

la mejor venta posible.
Aprovecha este servicio
totalmente GRATUITO.

Soluciones reales para
personas como tu.

* Sujeto a aprobacién por parte de HogarAbitat Servicios Inmobiliarios, consulta bases.









Segsuridad

en tus suenos

éQué gastos tendras
al comprar tu casa?

Notaria. Los aranceles
notariales estan regulados
por el Estado y se fijan

en relacion al valor del
inmueble. El coste habitual
oscila en una horqguilla
entre 600€ vy 1.000€.

Gestoria. En caso de comprar
la vivienda al contado,

seria opcional, si bien es
recomendable que todos los
procesos, como liquidacion
de impuestos e inscripcion
registral del titulo de
compraventa, se confien a
profesionales especializados.

Registro de la Propiedad.
Es el paso final del proceso
de la compraventa y el
que garantiza la mayor
seguridad juridica. Sus
honorarios estan fijados
por normativa y dependen
del precio del inmueble.

|mpuesto e&@l -mé‘n
la Comunidad Valenciana
asciende ﬂ”l@%ﬁlﬂﬁ“ﬁ&lﬁf@e!
inmueble. Hay gue af

un segundo mpuesto

el de Actos Juridicos
Documentado MJE?% Eﬂ_ﬁe

va a ser wwenda habltuaL

Para las wwen.d&%ﬁ@unﬁa
transmisién el gravame
importante es el imlﬂuﬁsto e
Transmisiones Patrimoniales
(ITP), al tipo general del
10%. No obstante, existen
tipos reducidos, del 8% vy
el 4% para VPO, familias
numerosas, menores de
35 anos y discapacitados
fisicos o psiquicos.

Los gastos de'la hipoteca

Desde la entrada en vigor
de la nueva Ley Hipotecaria
en junio de 2019, son las
entidades bangarias las que
asumen los igastos de |AJD,
notaria, gestoria y Registro
de la Propiedad derivados
de la escritufa de hipoteca,
que con anterioridad pagaba
el comprador. Asi pues, los
Unicos gast@s adicionales en
caso de comprar mediante
la concesiégmde un préestamo
hipotecario Sétian dos.

La ley obliga avalorar la
vivienda por una sociedad
tasadora antesde la
concesion delprestamo
hipotecario! Es este
informe de tasacion el
que utilizara el banco para
determinar gl importe

de hipoteca'aprobado.

El precio de la tasacion
varia dependiendo de la

sociedad tasadora y de las
caracteristicas del inmueble.

Por parte del banco, puedes
tener una comisidn de
apertura, gue suele oscilar
entre el 0’5 y el 2% del capital
concedido. No obstante,

hay muchas entidades que
no aplican esta camision.

¢ Tienes dudas
o deseas mas
Informacion?
iPidenos

una asesaoria
personalizada
gratuita!







HogarAbitat Dream

Los 8 claves para
que la compra de tu
casa sea un éxito

1. Ten claro lo que quieres.
Aungue parezca obvio,
piensa cuales son tus
necesidades, a cortoy a
medio plazo. Plantéate qué
te hara feliz cuando estés
viviendo en tu nueva casa.

2. Una vez revisadas tus
necesidades, analiza cual

es tu capacidad real para
satisfacerlas ¢Con qué
presupuesto cuentas? é¢Qué
es imprescindible para ti?
éA qué podrias renunciar?
Al final tu casa ideal saldra
del equilibrio entre lo que te
gusta vy tu presupuesto.

3. Decide tu tipo de vivienda
éObra nueva o segunda
mano? ¢Reformada o de
origen? No hay elecciones
erréoneas, solo circunstancias
personales.

4. Ademas de la vivienda
en si, piensa también en

su ubicacion y entorno. El
barrio deberia ajustarse a tu
personalidad vy necesidades
éHay colegios? éTransporte
publico? éEsta cerca del
trabajo?

5. Valora también el estado
del edificio y pregunta si hay
derramas pendientes que
puedan ocasionarte un gasto
futuro. Averigua los gastos
de comunidad: a todos nos
gustan los residenciales con
piscina, zona deportiva y
jardin; pero piensa que a mas
servicios, mas gastos.

6. Averigua si la vivienda
tiene cargas. Es habitual que
la vivienda en venta tenga
hipoteca o algun tipo de
carga, pero debes asegurarte
de que se cancelan todas
ellas en el momento de la
firma notarial.

7.Informate de todos los
tramites y gastos que vas a
afrontar, mas alla del precio
de la vivienda. Aseglrate

de tener la informacion
necesaria sobre financiacion
si vas a solicitar un préstamo
hipotecario.

8. Cuenta con el apoyo

de profesionales. Es

dificil abarcar todas las
posibilidades en el mercado.
Contar con profesionales
cualificados simplifica

el proceso, te da mayor
seguridad y permite acceder
a una oferta mas amplia.

iSigue estos 8 pasos y
convertiras tu ilusion en
realidad!
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CLAVES DE LA NUEVA
LEY HIPOTECARIA

D. Luis Calabuig de Leyva,
Notario de Valencia

Carrer de Roger de Lloria, 20, 46002 Valéncia
1. 963 89 00 73 notaria@notariacalabuig.com
notariacalabuig.com

‘UI mprobo es el esfuerzo que Notarios y
otros operadores juridicos y econémicos
estamos haciendo para adaptarnos a la nueva
regulacion hipotecaria establecida por la
Ley de Contratos de Crédito Inmobiliario,

y no son pocas las lagunas o las dudas
que ofrece la aplicacion de la misma.

El acta requlada en el art. 15 de la Ley,

ha supuesto un ciclén en la contratacion
hipotecaria. Cierto es que los prestatarios,
fiadores e hipotecantes no deudores,
conocen ahora pormenorizadamente las
caracteristicas del préstamo antes de la firma
del mismo, /pero el fin justifica los medios?.

Mediante el nuevo orden establecido, y a
grandes rasgos, los bancos estan ubhgadns

de una hipoteca con el banco, en el que el
cliente ha ido negociando el tipo de interés,
plazo o comisiones, ide que sirve aiadir diez
dias mas? Lo unico que esto puede conllevar
es la pérdida del inmueble que trata de
adquirirse, si por cualquier motivo cae la
operacion; ya sea por la caducidad de las
arras, fallecimiento del vendedor, aparicion
de un nuevo comprador que paga mas rapido
cuando no hay arras, o cualquier otro motivo.
Es decir, este dilatado y tedioso plazo solo
hace que entorpecer el trafico inmobiliario,
con los perjuicios no solo econémicos sino
también personales que ello conlleva.

Y todo esto partiendo de la base de que los
bancos, azotados suficientemente tras la
crisis sufrida, ya habian tomado numerosas

~ medidas para asegurarse de que efectivamente
concedian Imstamos a quienes son

clientes que. selieit 5
”‘"‘ﬁ'é’r’a"la adquisicion de vawengi‘as de carac
habitual, con al ment;é 10 t;has deantel

- de la firma eI prestamo hspotecarlo (15 en
T -  catalufa), una ntlco disparate. Después de
/’ i : un Ia};/proces de busqueda y tramjitacion
. 2 /i
i ; /

realmente idoneos | pm

\ Por Iq que se refiere a los No rios,.

pasamos a convertirnos en el eje de todo el
|procedimiento, ya que ahora se nos impone N
lla responsabllldad de aseguhqrnos de q&\ "'

R K

ITATFI NANC‘.E . \
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el cliente tiene toda la documentacion
requerida, y que conoce y entiende lo que
esta firmando mediante la superacion de
un test en la propia oficina notarial.

Ello implica que los prestatarios, tienen
que acudir obligatoriamente dos dias
como minimo a la notaria, uno para la
tramitacion del acta y otro para la firma
del préstamo hipotecario, sabiendo el
esfuerzo que esto supone para muchos.

Teniendo en cuenta que ya existia hasta ahora,
tanto un riguroso control bancario, como por
supuesto el control notarial, donde los Notarios
nos asegurabamos con tiento de la legalidad
del contrato, y de la comprension del mismo
asi como de |a capacidad de los prestatarios
para su firma, cabe preguntarse si realmente
era necesario un cambio tan brusco. Concluyo
la conv'qun de que podria haberse

artL lado otro sistema no tan farragoso, pero :
tanto o mas efi ment&.\Rectlfw de sabios...

; Dy B K \\
\.\ ™ N \. b .
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ICOMPRA TU CASA
CON FACILIDADES

DE I—_INANCIAQION!
IHASTA 1009% MAS
GASTOS, SIN AVALES!

HogarAbitat
es Colaborador

Finanzis lleva 20 afos ofreciendo a sus
clientes un modelo de financiacion comple-
tamente personalizado, basado en las nece-
sidades de cada caso concreto.

Tras superar la mayor crisis inmobiliaria en
Espaiia, el mercado de la vivienda vuelve a
situarse como motor economico del pais,
respaldado por un sector bancario que, lejos
de errores pasados, quiere abrir el crédito a
los consumidores pero tomando las necesa-
rias precauciones.

Dado el volumen de operaciones que trami-
ta con las diferentes entidades bancarias,
Finanzis ha conseguido alcanzar una serie
de acuerdos que suponen ventajas sustan-
ciales para sus clientes, pudiendo llegar a
financiar ya no sélo el 100% del valor de la
vivienda, sino también los gastos derivados
de la compraventa de la misma.

HogarAbitat es colaborador
preferente de Finanzis.

Existe una variedad de entidades con condi-
ciones y tipos de interés competitivos, siem-
pre vinculados a financiar un maximo del

800% del valor de compra, lo que obliga al
interesado a disponer de ahorros suficien-
tes para cubrir tanto el 20% restante como
los correspondientes gastos.

Es aqui donde Finanzis marca |a diferencia,
ya que podemaos consequir a nuestros clien-
tes la financiacion de hasta el 100% del va-
lor de compraventa y los gastos, adaptando
siempre las condiciones a su situacion y
necesidades.

Te invitamos a que nos solicites un estu-
dio economico, gratuito y sin compromiso,
para conocer todos los gastos que conlle-
va la compra de tu nueva casa; asi como
el tipo de interés, cuata y condiciones que
podemos conseguir para ti en las mejores
entidades bancarias.

Tu hipoteca es una decision importante. To-
mala con la mayor seguridad e informacion.

Desde Finanzis recordamos que financiar el 100% del
valor de compra de la vivienda y los gastos deriva-
dos puede conllevar riesgos en caso de cambios en su
situacion financiera personal. Recomendamos que la
cuota final sea de un importe que pueda asumir con
relativa facilidad y que no supere el 35% de sus in-
gresos netos, asi como que el plazo de |a hipoteca no
sea superior a 30 afios. La concesion del crédito esta
condicionada a la aprobacion de |a entidad bancaria
correspondiente.

Preferente
de Finanzis

finan

Abitat
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¢POR QUE ES
RECOMENDABLE HACER LA
ESCRITURA DE HERENCIA?

Por D. Maximo Catalan Pardo,
Notario de Valencia :

C/Correos 1. 46002 Valencia
T.963 53 02 75

Hay una creencia generalizada de que no pasa A esto se anaden los inconvenientes derivados

nada si, cuando fallecen nuestros padres o de “no arreglar los papeles": el banco nos puede
familiares, dejamos todo sin tocar durante cinco y nos debe bloquear las cuentas, no podemos

afios, pensando que esto supone un ahorro de vender ningun inmueble dura

nte ese plazo,

costes. Y esto no es asi. 3
las dificultades de una particién a la s

La herencia hay que hacerla igual. Por e lf

paso de los afos no se hace sola. El supuesto

ahorro de costes estaria referido Unicamente al

Impuesto de Sucesiones, que se dejaria de pagar

por el trascurso del plazo legal de prescrpcion. fall . iliares: evitaremos
Y en realidad, en el 95% de las herencias, dicho——— Tlos mucht%__,.___ nvenientes de no hacerlo y nos
impuesto no se paga, ya que estan exentos los ~ aseguraremos de disfrutar de todas |as ventajas

primeros 100.000 euros por cada heredero. Esto
supone que en u
estarian exentos

correspondiente

+ HOGARABITATFINANCE
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iNo malvendas tu casa! clientes han podido tramitar herencias, PAGO LINICO PAGO HIPOTECA

cancelar deudas, mudarse antes de vender

Te anticipamos el dinero que necesites y su casa je incluso irse de vacaciones!
devuélvelo a la venta jSin intereses! El propietario solicita X € La vivienda tiene una hipoteca de X €

El funcionamiento es muy sencillo: tan solo
Nuestro objetivo es proporcionar a los dinos el importe que necesitas. Un comercial Valoracion y Plan de Marketing Personalizado Valoracion y Plan de Marketing Personalizado
propietarios la tranquilidad necesaria para experto en la zona te presentara tu Plan . ) . . .

i ) . i 3 Anticipamos la cantidad solicitada Pagamos las cuotas de la hipoteca mientras se
poder gestionar la venta sin la pérdida de Marketing Personalizado. Acordamos o b iiend
b , ; vende la vivienda

de valor que conlleva una operacion con contigo el precio de venta y te hacemos
prisas, consiguiendo asi el mejor precio. entrega de las cantidades solicitadas Y las Se vende la vivienda ante notario Se vende [a vivienda ante notario

devuelves cuando vendas, sin intereses!
¢Necesitas poner al dia tu economia? Recuperamos la cantidad entregada, sin intereses Recuperamos el importe abonado por las cuotas
¢Afrontar pagos futuros? ;O simplemente de la hipoteca, sin intereses

darte un capricho? Gracias a esta solucion
que te ofrecemos, muchos de nuestros

* Sujeto a aprobacion por parte arAbitat Sery
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:SU\O
Kokedama
CITER

Las viviendas
espanolas bajo
la tendencia del
Sol Naciente.

Japon es una fuente de
influencias constantes e
inspiraciones exoticas para
sectores como la gastronomia, la
moda v la decoracion. Sus lineas
simples, tonos claros y luminosos
v el minimalismo han ido
nutriendo a creativos, disefadores
v decoradores de todo el mundo.

Lo que guizé no conozcas es el
estilo kokedama, una técnica
artesanal de cultivo de plantas
que es tendencia para los
espacios de interior.Esta técnica
tradicional, con méas de 500 afnos
de antigliedad, es hermana de

la del bonséi, aunque requiere
muchos menos cuidados.

Con el arte floral kokedama

no sélo tendras el toque verde
due tu hogar necesita, sino gue
ademas aporta otros efectos
beneficiasos para tu salud: reduce
el estrés, purifica el ambiente,
absorbe los contaminantes

y disminuye el ruido

Basicamente consiste en cultivar
una planta sobre una bola de
turba, una arcilla japonesa
llamada akadama y arena de rio,
recubriendo todo ello con musgo
vivo e hilo, sin maceta fisica.

Su uso suele ser colgante, aurque
existen variantes sobre bandejas
de arcilla, piedra o distintos tipos
de madera. En cualquier caso,

a pesar de tener medio siglo de
historia, siempre logra producir
un efecto poco convencional,
moderno e innovador.

cComo se consigue hacer la
Kokedama? Existen diversas
variantes pero si en algo
coinciden los expertos es

gue iniciarse en esta técnica
resulta muy sencillo, basta
conun curso de 2 6 3 horas.
En él aprenderemos a mezclar
las proporciones correctas de
materiales, a tejer la red sobre
el musgo que posibilita gue no
usemos maceta, a escoger las
plantas mas adecuadas para
cada ambiente y cuales son sus
cuidados y mantenimiento.

iAtrévete con una decoracion
original, creativa y sorprendente!
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ARABITATEXPERIENCE

La funcionalidad, el confort, el sentido estético v que el
resultado final refleje la personalidad de los propietarios.

“Serte fiel a ti mismo v a tu forma de sentir, tener la calidad como premisa’

Siempre reivindico v pongo en valor a los oficios artesanos, el “Hand-
made” en riesgo de extincién, no deberiamos consentir que la Artesania
desaparezca en nuestro pals, se deberian crear escuelas y potenciarla.

“La Artesania y oficios tradicionales, un valor cultural v empresarial”

LA ARTESANIA Y
LA TECNOLOGIA

La tecnologia esta muy presente
en todos los ambitos de nuestra
vida, donde ocupa un puesto
cada vez mas importante, como
no podria ser de otra manera,
en el mundo de la artesania
también. Podriamos definir

un producto artesanal como
aquel que, fundamentalmente,
se ha realizado con las manos
de su creador, el artesano.

La idiosincrasia propia del
negocio y el trabajo manual
parecen apartarnos de

un proceso mecanizado y
tecnoldgico, quiza porque nos
centremos en la fase productiva,
pero no podemos olvidar que
las TIC son de gran ayuda a

la hora gestionar, disefar y
vender los productos del taller.

El sector artesano se encuentra
inmerso en un mercado donde
los valores culturales estan
sometidos a las leyes del

mercado, la propia supervivencia
de este bien cultural depende
de la capacidad de organizarse
adecuadamente como empresa
en cuanto a su produccion,
canales de comercializacion vy
venta, el reto en su mayor parte
es la necesidad de adaptarse

a los avances tecnoldgicos.

“Que la tecnologia sea un

medio gue tiene a su alcance

la artesania de ayuda a su
quehacer diario y en la gestion
del negocio, pero gue nunca sea
la razén para que desaparezca’”

“Los Artesanos del siglo XXI
se reinventan para adaptarse
a los nuevos mercados/
tiempos, poner en valor los
objetos tradicionales desde
una vision contemporanea.”
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POCKET PROJECTS by
Verdnica Montijano

En VM ESTUDIO llevamos
20 afos proyectando alta
decoracian, especializados
v dirigidos al disefio
interior exclusivo.

Ante la situacion actual,
hemos decidido ampliar
nuestros servicios creando
una nueva division, con el
buen fin de realizar proyectos
de interiorismo v decoracion,
basados en la nueva filosofia o
movimiento del “KNOWCOST”
gue propone “Consumir

como piensas”, y sobretodo,
adaptarnos a las necesidades
de las nuevas generaciones.

Es una interesante vision y
analisis de nuestra sociedad
actual consumista del
momento que vivimos, asi
como, una alternativa frente al
“LOWCOST", recordando a la
frase de nuestros abuelos de
que “Lo barato sale caro..”

El Lowcost, en lineas generales
ha hecho mucho dafo,

porgue para vender barato,
hay que producir mas barato
vy eso supone menor calidad
en las materias primas, que
envejecen mal, mano de obra
mas barata y deslocalizacion.

Ante la reflexion de esta filosofia,
VM ESTUDIO a su vez, en esta
nueva division proyectara
25pacios Con recursos y
materiales mas estandares,
sencillos v confortables, pero

sin perder nunca la calidad v la
elegancia gue nos caracteriza.

“NO puedes transformar
el mundo, pero Si puedes
hacer cambios desde tu
pequefio espacio”

HOGARAREB

EXPERIENCIA

Mas de 30 afos de experiencia, 20 afos
con Estudio propio VM ESTUDIO.

En esta amplia trayectoria, me gusta
hablar del ayer v el hoy...

La Verdnica Montijano de entonces estaba muy
segura de si misma, estaba perfectamente formada,
lo cual era muy importante en ese momento, porgue
me sirvid para dar el primer paso. Ahora ya no es tan
importante proyectar seguridad porgue ya tengo
marca. Entonces lo gue noto es gue tengo mas dudas
gue antes. Soy mas porosa, me dejo influir por mas
cosas. Algo que me alegra, porgue quiere decir

gue soy menos conformista y sé mas que antes”.

T ATEXPERIENTCE

DECORAR Y
CONSTRUIR PARA
UNA NUEVA
GENERACION

MI ESTILO

“Creadora de un estilo elegante v acogedor, la
simetria reina en todos y cada uno de mis proyectos,
sin duda una de mis sefias de identidad”

“En mi proyecto siempre ves un cruce de dos mundos...
a caballo entre el clasicismo v la modernidad”

Desarrollo mi profesian como interiorista, desde la
perspectiva de la creatividad v el equilibrio estético,
los proyectos transmiten mi pasion por el arte
clasico v contemporaneo vy los objetos. Mi estilo
tiene una base de clasicismo, pero abierto y con

una gran sensibilidad a las nuevas soluciones.

Me gustan los espacios calidos pero con cierto
dramatismo. Me caracterizo por el orden vy la
simetria, ya que sirven de trama para organizarme

y crear una linea estructural y un ritmo.

“Crear espacios v distribuirlos con éxito, lograr
un estilo personal o recrear un modo de vida

son las metas basicas de todo interiorista”

“Tradicion v modernidad, fusién

perfecta para decorar espacios”

Los contrastes son mi especialidad y siempre
un nuevo reto conseguir la combinacién de
ambos estilos, tradicion v modernidad deben
de estar alineadas en una proporcion coherente

para encontrar el equilibrio perfecto.

Gran amante de las Obra de Arte, de los Objetos
preciosos, del Arte de la Mesa y del “Hand-made”.

VM Estudio

Carrer de Cirilo Amords, 64 - 12,
puerta 1, 46004 Valencia

T 9631060 60 vmontijano.com

(@veronicamontijano



HOGARARB

NDA

T ATEXPERIENTCE

K KRONOS

HOMES

7

Vender una vivienda de alto standing es una especializacion de la venta

inmobiliaria gue exige un amplio abanico de recursos, no es una habilidad
gue se obtenga vendiendo otro tipo de inmuebles residenciales.
iSI tu inmueble es Premium, tu agencia inmobiliaria también debe serlo!

La especializacion en estas viviendas con precios
millonarios se basa en varios factores:

* Saber como llegar a este
publico objetivo, ya que no

sirve |la publicidad tradicional.

* Internacionalizacion: un
altisimo porcentaje de estos
compradores no reside en
Espana. Es fundamental un
amplio dominio de idiomas
y una fuerte inversion en
publicidad internacional.

* Presentacicn: no solo la
vivienda debe ser impecable,

también los dossieres
informativos v cualquier tipo de
publicidad debe ser exhaustiva
y altamente profesional.

» Para vender inmuebles de
alto standing es necesario
tener una cartera de contactos

exclusivos (agentes de inversion,

abogados, representantes).

La Comunidad Valenciana es
uno de los destinos predilectos
en Espafa para la inversion

inmobiliaria de lujo. En
Hogarabitat contamaos con
profesionales de larga trayectoria
que conocen el mercado vy las
necesidades de |los clientes

de inmuebles exclusivos.
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éComo consigues transmitir tu
arquitectura en los edificios que
realizas?

El enfoque del proyecto surge de
un doble compromise: la voluntad
de dar una respuesta técnica a un
contexto concreto (programa de
necesidades, presupuesto, nor-
mativa, entorno..) v el deseo de
buscar la belleza a traves de la
obra construida.

éComo seria un edificio ideal para
redisefar?

Realmente nos es indiferente,
pensamos gue la arguitectura
puede ser peguena enlo grande
o grande en lo pequeno, si cada
encargo se entiende como una
oportunidad de materializar un
buen proyecto.

éCual seria la estancia mas im-
portante para ti en un edificio?

Quuizas, la mas representativa es

TATEXPERIENTCE

el salon, pero nos gusta trabajar
en detalle todas las estancias para
que formen parte del conjunto total
del proyecto.

¢Como transformas una vivienda
residencial en una vivienda marca
Fran Silvestre?

Es bueno gue la gente pueda decir
qgue es un proyecto de Fran Silves-
tre Arquitectos, pero no es algo
que buscabamos. Tal vez sea una
cuestion de meétodo, un metodo
gue se resuelve al final. Cuando
miras los proyectos, puedes ver
qgue se ha usado el mismo siste-
ma. Se podria comparar como la
caligrafia y el texto, en un texto
puedes utilizar una caligrafia que
a veces puede gustar o no gustar,
para nosoftros lo importante es |
significado del texto.

¢Qué opinas sobre la orientacién
de las casas y la arquitectura or-
ganica?

Pensamos que la orientacion es
un punto muy importante al reali-
zar un proyecto, v la respuesta de
este a ella.

¢Cual es su pensamiento sobre el
concepto “starchitects”?

Sin duda, los arquitectos que for-
man parte de este concepto son
grandes referencias para el res-
to de arquitectos, muchas de sus
obras son hitos en la arguitectura
contemporanea.

éCual es tu apuesta ecoldgica
para el futuro?

Nos gusta la sostenibilidad entendi-
da como la capacidad de atravesar
el tiempo v no guedar ocbsoleto.
Son fantasticos los edificios que
han tenido numerosos usos a lo lar-
go de siglos y han sido capaces de
funcionar eficazmente. Preferimos
la reutilizacion frente al reciclaje,
preferimos la bolsa de tela (para

usarla innumerables veces) a la
de plastico.

éComo extraes referencias ma-
teriales para la construccion de
edificios?

Busco la inspiracion a traves de
lo que me rodea, por ejemplo el
mar, tengao la suerte de vivir junto
al Mediterraneo.

éQué elementos tectdnicos son
esenciales para crear el universo
en tus edificios?

Cada proyecto necesita unos ma-
teriales v una forma de aplicarlos
diferente. Buscamos siempre enfa-
tizar el uso de la innovacion a traves
de nuevos materiales v tecnologias
gue mejoran la vida de las per-
sonas. Entendemos la innovacion
basada siempre en la experiencia
y la mejora de la tradicion.







VIVIENDAS
DE OBRA NUEV£

Tras unos afos de ralentizacion,
la Comunidad Valenciana vuelve
a ser un mercado dinamico
para la obra nueva en venta:
unifamiliares, residenciales
modernos con piscina y zonas
deportivas, pisos y aticos en los
principales ndcleos urbanos...
Construcciones modernas

con materiales optimos e
incorporando las nuevas
tecnologias. La obra nueva
ofrece enormes posibilidades.
Eres tu quien decide.

Son muchas las diferencias entre
la compra de obra nueva y de
segunda mano, en especial sila
promocion no esta finalizada vy la
venta se hace sobre plano. Conla
venta sobre plano el precio de
venta suele ser mas ajustado
que al finalizar la obra.Ademas,
el comprador dispone asi de
varias ventajas adicionales, mas
alla del precio: tiempo para
vender su vivienda actual, mayor
capacidad de ahorro, proteccion
frente a subidas del mercado...

El publico interesado en
obra nueva se suele mostrar
particularmente exigente v es

KR O O S | ) P — | . i i profesional cualificado.
& | | e : e ; prosmseEE—— 2ig) En HogarAbitat colaboramos

HOMES s || _ — . s P 5 = Al e 3 __ T . 8\ B N i il algunos de los mas importantes
I e : _— ' 3 promotores de la Comunidad

Valenciana para ofrecerte el
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Comparten sus historias
detras de algunas de
nuestras compraventas.

S. Valverde

Castellon, 42 Anos

Ho!a. Yo he comprado vy
vendido con HogarAbitat,
gracias a ellos he podido
cumplir mi sueno de vivir

en un chalet. Yo tenia a la
venta un piso en Benimamet
gue no conseguia vender.

Al mismo tiempo estaba
buscando un chalet para
comprar y mudarme sin
prisa, poco a poco. Sin
embargo me ensefiaron el
chalet que se acoplaba a
mis necesidades. No tenia
problema en pagar la cuota
gue me pedia el banco ya que
Yoy mi pareja trabajamos.
En cambio no podia asumir
la cantidad de entrada que
me sclicitaba el banco para
concederme el préstamo,
gue era el 20% del precio del
chalet v todos los gastos.

Hablando con HogarAbitat
me informaron que ellos
podian adelantar esa
cantidad y s6lo me pedian
la venta de mi vivienda en
exclusiva. Dicho y hecho, les
di mi piso en venta, firme

la compra del chalet de
Bétera y me mudé. El pasado
mes de abril firmé al fin la
venta del piso, les pagué

la comision v les devolvi el
dinero gque me adelantaron
y SIN INTERESES!!

A.M. Ramirez
Gandia, 54 Afos

Hola a todos, he vendido
un piso en Gandia gracias a
la gestion de HogarAbitat,
tenia una hipoteca de capital
privado gue no habia podido
pagar, debia 8 meses y

el prestamista ya habia
empezado el procedimiento
de embargo. Tras estar
buscando soluciones
encontré una opcion que me
ofrecia HogarAbitat. Vinieron
a ver mi casa, les di mi
vivienda en exclusiva vy ellos
pusieron al dia la hipoteca.
Gracias a esto pude vender
mi casa con tranquilidad vy
sacar el maximo posible.

Hace casi dos anos falto
mi padre. Herede un piso en
Valencia gue valia bastante
pero gue tenia una hipoteca
pendiente por acabar de
pagar, mi padre no tenia
seguro de vida vy yo aun
estoy estudiando, con lo que
lo poco que gano lo destino
a gastos basicos. Estuve

a punto de no aceptar la
herencia ya que no podia
hacer frente a los gastos v al
mantenimiento de la hipoteca
hasta la venta. Un amigo

me hablo de HogarAbitat, le
habian vendido un piso. Vino
a mi casa Javier Meneses vy
me explico gue si les daba la

A. Andoniz

Valencia, 35 Afos

venta en exclusiva ellos me
podian ayudar a mantener

el piso hasta la venta, asi

que eso hice, puse en venta
el piso y mientras se vendia
ellos pagaron todos los
gastos de tramitar la herencia
v registrarla, pagaron la
hipoteca, la luz, el agua y
hasta el administrador.

Gracias a esto pude heredar
el piso, venderlo y guardarme
el dinero que me ha sobrado
para darlo de entrada
cuando me ponga a trabajar
v compre mas adelante.
Muchas gracias por todo.









Aprovecha la

oportunidad que
qgueremos darte iEntra
y sirvete! Contaras
con la imagen de una
marca consolidada

y de referencia, un
modelo en continua
progresion gque apuesta
por la innovacion vy

las nuevas tendencias;
asi como un plan de
marketing impactante
y un equipo humano
ambicioso y solidario.

Plan de formacion
inicial y continua. Si tu
tienes éxito, nosotros

también, y para
lograrlo te guiaremos
en todo momento. No
lo dudes, no estaras
solo, porque tu triunfo
es nuestra meta.

Especializacion, solo una

parte del proceso éSabes

cuantas oportunidades
de venta pierdes por
tener que cubrir todos
los pasos del proceso?
iDemasiadas! En
Hogarabitat apostamos
por la division del
trabajo, la colaboracion
entre equipos v la
especializacion para
convertirte en un
profesional exitoso.

Estabilidad laboral. Te
ofrecemos un contrato
indefinido desde el
primer dia. Nada de
contratos mercantiles,
con nosotros tendras
de partida sueldo fijo,
comisiones atractivas y

alta en Seguridad Social.

Una gran empresa
consolidada. Muchos

de nuestros agentes
llevan anos trabajando vy
creciendo con nosotros.
Ellos son nuestra mejor
carta de presentacion.

Grandes oportunidades
de desarrollo. Nuestro
mayor activo son las

personas que forman
HogarAbitat, por ello
te apoyamos para
que alcances el mayor
crecimiento profesional
posible. La empresa
crece y queremaos que
tu también lo hagas,
aspirando a alguno
de los puestos de
promocion y ascensos
que periodicamente
ofrecemos. No te
brindamaos sélo un
trabajo, sino una
carrera profesional.

Ambiente. Te daremos
la bienvenida a nuestra
peguena gran familia.
Queremos gente

apasionada, dinamica,
con ambicion, ganas
de comerse el mundo vy
sobre todo con voluntad
de formar parte de un
gran equipo de trabajo,
un grupo especial de
personas gue haran

tu dia a dia mas facil.

El gran ambiente

que tenemos es, sin
duda, uno de nuestros
puntos fuertes.

IEmpieza ya una
prometedora
carrera laboral!

Mandanos tu correo a:
empleo@hogarabitat.com



HA — Team

Eduardo Alvarez

Necesitaba un cambio vy
Hogarabitat me aportaba
todo lo que necesitaba.

Me ha permitido crecer
dentro de la empresa v
disfrutar al maximo de cada
una de mis funciones. Me
encanta mi trabajo, tratar

con el cliente v ayudarlo

en todo lo que pueda,
motivandome vy descubriendo
hasta donde pueden

llegar mis capacidades.

Noelia Lopez

Estar en HogarAbitat para

mi, como empleada de mas
antigliedad, va mas alla de

ser un mero trabajo. Es un
proyecto que he visto crecer
desde los inicios y que, gracias
al esfuerzo e implicacion de
todos los gue hemos estado
estos anos creyendo en él,

ha acabado siende la gran

empresa gue es hoy en dia.

Mi carrera comenzo como
coordinadora/ administrativa
todoterreno, para acabar
llevando el departamento de
RR.HH., demostrando asi gue

el crecimiento v desarrolle
profesional dentro de
HogarAbitat es mas que posible,
Actualmente me encargo, entre
otras funciones; de coordinar

la politica de reclutamiento,
asegurar un correcto clima
laboral v contrelar gue el
funcionamiento interno sea el
adecuado asegurando siempre el
bienestar de mis companeros/as.
En definitiva, hacer mas fuerte la

“parte humana” de la empresa.

Liana Hovsepyan

Me confieso enamorada

del sector inmobiliario. Esta
profesion es apasionante

si te gustan las personas,

En Hogarabitat ponemos
dedicacion, esfuerzo y sobre
todo mucho corazon en todo
lo gue hacemos. Ayudamos
a las personas a comprar y

vender en cualguier punto de

la Comunidad Valenciana.

Eva Ortega

Me encanta trabajar con gente
diferente cada dia, ayudar a per-
sonas gue vienen con problemas
reales a HogarAbitat y poder
ayudarles a solucionarlos. Cada
compraventa es un reto nuevo y
con el equipo de profesionales
que forma la plantilla de Hogara-
bitat es un gusto venir cada dia
a la oficina. Aprender, superar-
se, compartir, no sé qué mas se

puede pedir de una profesion.

Pierre-Jean Pérez

Empecé en Hogarabitat hace

5 anos con 5 companheros v 5
afos después somos mas de
60. En estos afos he pasado
por diferentes departamentos
desde valoracion de inmuebles,
inversores y ventas . En la
actualidad soy el gerente de

la oficina de Gandia. Sigo

con el mismo pensamiento

con el cual inicié este trabajo:
construir una carrera sin limites,

y lo estoy consiguiendo.

HA — Team
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David Garrido

NEWS MEDIA

Ademés de la publicidad
que realizamos en los
portales inmobiliarios
nacionales e internacionales
v webs especializadas hemos
conseguido posicionar a
HogarAbitat como referencia
en la Comunidad Valenciana.

Un ejemplo de ello son

los datos de conversién
directa e indirecta de las
campafas de comunicacion.

Mas de 250 horas
mensuales con cufias de
radio en grupo Prisa.

Mas de 960 horas por mes
en campanas de autobuses.

Mas de 310 horas por
mes en campanas de
autobuses metropolitanos.

Diferentes campafas en
prensa escrita a nivel
Comunidad Valenciana.



iParticipa en el principal
evento inmobiliario de la
Comunidad Valenciana!

El lugar de encuentro
entre compradores,

vendedores, inversores vy
clientes internacionales.

Como cada afo, la Feria
Inmobiliaria del Mediterraneo
URBE celebra su edicion

en Feria Valencia. Una cita
obligada para estar en

la primera fila del sector
inmobiliario v sin duda la

NEWS MEDIA

Ven a la feria y descubre el
living-room de HogarAbitat
2019

mejor plataform

de la Comunidad Valenciana.

HogarAbitat acude a URBE
con un gran stand propio,
no compartido, y una
atractiva presentacion para
conseguir que nuestros
clientes aprovechen esta
oportunidad en la gue mas
de 7.000 compradores

potenciales se van a dar cita.

Del 18 al 20 de Octubre
en Feria Valencia.
iNo te quedes fuera!

FERIA INMOBILIARIA DEL MEDITERRANEO

Stand N2 - P2 -B27
Feria Valencia
Avinguda de les Fires,
s/n, 46035 Valéncia
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gratis tu vivienda.

Financiacion 100%
sin avales. T
Te adelantamos el dinero

que necesites y devuélvelo a ‘
Ia venta sin mtereses




